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Foxstream acquiert
Cossilys21

Avec cette acquisition, Foxstream compléte son offre et va pouvoir
s'implanter sur d’autres marchés. Par ailleurs, les deux sociétés vont
également pouvoir profiter d’'une capacité en R&D accrue.
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e Lyonnais Cossilys21 propose des solutions intelligentes de vidéoprotection.
Lasociété équipe de grandes banques nationales, de nombreuses banques régio-
nales ainsi que des commerces. La société entretient depuis longtemps déja des
_J liens de partenariat avec Foxstream. Et quand Alain Ghaye, président et action-
naire principal de Cossilys21, asouhaité céder son entreprise pour partir alaretraite, c'est
naturellement que 1'idée de ce rapprochement entre les deux sociétés est née.
Ceprojetaété menéenlien avecle directeur général de Cossilys, Frangois Bureau, associé
apartentiere dans le projet de reprise.
«Loffre de Cossilys21, qui associe un savoir-faire dans la manipulation de la vidéo et dans
lagestionde parcs, est fortement complémentaire de l'offre de Foxstream, dont le savoir-faire
est plus dans lanalyse de la vidéo, déclare Jean-Baptiste Ducatez, Pdg de Foxstream. Les
compétences de ces deux équipes seront un atout important pour relever les futurs défis
technologiques denotre profession, le cloud, le deep learning, la cybersécurité, etc. C'estune
belle aventure humaine qui commence. »
Du coté de Cossilys, on se réjouit de ce rapprochement: « C'est une alliance stratégique et
industrielle de deux sociétés en croissance, reconnues dans leur secteur, commente Francois
Bureau. La synergie de nos technologies et de nos expertises permettra, avec Foxstream, de
satisfaire davantage nos clients. Et des 2019, un plan d’investissement ambitieux va renfor-
cernos capacités d’innovations. »
Apreés le rachat de lasociété grenobloise Blue Eye Video fin 2014, cette nouvelle opération
de croissance externe confirme les ambitions de Foxstream d'étre un acteur fortement
présent dans les technologies de pointe sur le marché francais et étranger de la sécurité,
etdelagestion de flux.
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2 QUESTIONS A
Jean-Baptiste
Ducatez,

PDC DE FOXSTREAM

Pourquoi avez-vous décidé d’acquérir
Cossilys21 ?

Tout d’abord parce que je connais bien
cette société et que son président, Alain
Ghaye, m'avait fait part, il y a plus d’un an,
de son souhait de céder sa société avant
de prendre une retraite bien méritée.
Ensuite, parce que Cossilys21, spécialiste
de I'enregistrement et de la manipulation
de la vidéo, un des acteurs majeurs sur

le secteur bancaire, vient tout naturellement
compléter I'offre et le savoir-faire

de Foxstream, spécialisée dans |'analyse
vidéo et tres peu implanté sur les marchés
de Cossilys21. Il y a donc une vraie logique
a nous rapprocher d’eux, tant en termes
de marchés que de complémentarité

de nos offres respectives. Je tiens d'ailleurs
a souligner que I'opération s’est tres bien
déroulée et que le directeur général actuel
de Cossilys21, Francgois Bureau, nous a
grandement facilité les choses. Et nous
n'avons aucunement l'intention de faire
disparaitre la marque Cossilys21, pérenne
et reconnue sur ses marchés.

Quel bilan tirez-vous de I'année

écoulée ?

Foxstream se porte bien. Notre exercice
2018 qui va se cloturer en mars prochain
nous permet trés raisonnablement
d’espérer une croissance de notre CA
comprise entre 10 et 15 %. Taux de
croissance assez similaire d'ailleurs a celui
de Cossilys21 qui va clore son année

sur une croissance supérieure a 12 %. Enfin,
I'acquisition de Cossilys21 nous a permis
de doubler la taille de notre département
R&D. Ce qui va nous permettre évidemment
de continuer d’innover afin de répondre
aux besoins du marché de la vidéo

et de nous pencher sur des technologies
comme le cloud, le deep learning...
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